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Implanté sur Savoie
Technolac depuis 2000,
Houghton Quenching
Systems est la seule
entité d’engineering du
groupe américain
Houghton, présent
dans près de 40 pays. 

Depuis sa création en
1865, Houghton Intl. 
se spécialise dans la

conception et la fourniture de
solutions pour le travail des mé-
taux, autour de son activité de
base, les fluides d’usinage des
métaux. Ses champs d’inter-
vention : l’enlèvement de ma-
tière, la déformation des mé-
taux, les produits anticorrosion, le graissage, les lessives,
l’hydraulique. Ses produits sont référencés par les plus
grandes firmes, surtout dans l’automobile et l’aéronau-
tique. Le groupe est à l’origine de la première huile inin-
flammable, du concept du « Phase Control », destiné aux
installations centralisées, et du « Hocut TR 2000 », formulé à
partir d’huiles végétales. Il est aussi l’un des pionniers d’une 
approche globale de la gestion des fluides, « FluidcareTM »,
qui permet une augmentation des performances et une 
réduction des coûts et des impacts environnementaux. 
Le département Quenching Systems de Houghton Intl. a 
développé une autre approche globale, unique sur le 
marché : « Quenchcare ». 
La toile de fond : un solide engagement client-partenaire. Le
principe : le regroupement de compétences (métallurgie,
thermodynamique, mécanique, hydraulique, résistance
des matériaux, mécanique des fluides…) au service du trai-
tement thermique. L’objectif : l’amélioration des procédés
ou comment rendre le coût d’un procédé haute performan-

ce le plus bas par kilo d’acier (ou alliages d’aluminium),
grâce à la réduction des déformations, des variations de du-
reté dans une charge, des rebus, des reprises pièce…
Houghton Quenching Systems réalise 98 % de son chiffre
d’affaires, 2 M€ en 2004,  en dehors de l’Hexagone. Métal-
lurgiste aguerri dans différents secteurs, polyglotte averti,
Jean-Paul Andriollo dirige avec enthousiasme ce départe-
ment au caractère hautement stratégique : « Nous menons
déjà des projets en Inde, en Chine, en Amérique du Sud et
Centrale et en Europe. Au Mexique, nous venons d’installer
une ligne de traitements thermiques entièrement automati-
sée, avec deux fours, un bac de trempe de 250 000 l et une dé-
fourneuse pouvant supporter des charges jusqu’à 30 t. Notre
expertise nous permet d’intervenir sur le traitement de pièces
de quelques dizaines de grammes à plus de 50 t. Les Etats-
Unis et la Chine sont nos futures plates-formes de développe-
ment. » 
Contact : 24 Avenue du Lac Léman 73370 Le Bourget du Lac -
04 79 65 97 77

Houghton Quenching Systems :
Planet Metal

Trempe polymère d'une charge de 25 t de couronnes forgées.

THIERRY
PERRIER 
PDG de 
Guichon
Valves, à Aix--
les-Bains.

• Quels sont 
les domaines de
compétences de
Guichon Valves ?

Guichon Valves fabrique, depuis 1921,
des vannes spéciales pour des applica-
tions critiques, dans des domaines variés
comme la pétrochimie, la chimie, la phar-
macie, la cryogénie, la marine (sous-ma-
rins). Ces vannes sont d’abord dessinées
dans notre bureau d’étude, selon le cahier
des charges du client, puis fabriquées
dans nos ateliers à Aix les bains. L’expor-
tation représente aujourd’hui les trois
quarts de notre chiffre d’affaires.

• Quelle est votre présence sur le marché
chinois ?
Nous sommes présents sur ce marché 
depuis plus de vingt-cinq ans, d’abord 
« tirés » par nos gros clients comme Total,
Technip, BASF… Nous travaillons désor-
mais, outre ces clients traditionnels, avec
des sociétés purement chinoises, dans le 
domaine des polymères et plastiques no-
tamment. En effet les besoins sont consi-
dérables en Chine, et les usines se mon-
tent à un rythme effréné ! La Chine pèse
aujourd’hui 30 % de notre chiffre 
d’affaires, sans compter les sociétés 
d’ingénieries européennes à qui nous
vendons et qui installent nos produits là-
bas.

• Où vos potentiels de développement 
se situent-ils ?
Comme vous l’avez compris, nous
sommes présents sur des marchés de
niche, avec des produits spécifiques.  Nos
potentiels de développement, au plan géo-
graphique, se situent d’abord en Asie,
mais également sur d’autres zones com-
me les pays de l’Est, le Moyen-Orient,
l’Amérique du sud. Nous avons également
engagé des partenariats avec des clients
français, pour développer des produits in-
novants répondant mieux, en terme de
qualité ou de rendement, à leur besoin.
Autrement dit, le développement techno-
logique est également une façon de 
recréer un potentiel à domicile.
Contact : Thierry Perrier, Guichon Valves,
tél. : 04 79 61 73 26,
Internet : www.guichon.com

Leader européen de la location
de véhicules frigorifiques, le
groupe Petit Forestier, présent

à Chambéry, a réalisé une belle per-
formance au cours des six premiers
mois de l’année. « Nous avons eu un
premier semestre très satisfaisant que
ce soit en terme d’activité ou de résul-
tat et le troisième trimestre a confir-
mé nos espérances », a souligné Jean-
Marc Delépine, directeur financier. Le
chiffre d’affaires atteint 144,5 M€, en

croissance de 13,9 %, tandis que le 
bénéfice net fait un bond de 48,2 % à
5,9 M€. Intervenant sur un marché
très porteur, celui de l’externalisation
des besoins de services par les entre-
prises qui se recentrent sur leur cœur
de métier, le groupe est parvenu à
multiplier son chiffre d’affaires par
quatre en sept ans. 
Si l’activité en France évolue favora-
blement, avec des locations en pro-
gression de 7 % à 99 M€, l’internatio-

Belle performance de Petit Forestier
au premier semestre

nal est en train de prendre une part
croissante avec 36,5 M€, soit un pro-
grès de 29 %. Selon Jean-Claude Fores-
tier, directeur général délégué, l’inter-
national représente déjà plus de 28 %
de l’activité location. 
Pour l’ensemble de 2005, il a indiqué
que l’objectif de croissance avait été
relevé et porté à plus de 12 % contre
10 % précédemment, après un troi-
sième trimestre qui voit le chiffre 
d’affaires grimper de 15,5 %. 




