
12 �PARTENAIRES SAVOIE� JUIN 2005

DOSSIER LA SAVOIE A L’EXPORT

Diversification 
de FDI sur 
les marchés 
du meuble et 
du sport

Le groupe FDI, spécialiste de la
gestion de comptes clients à 
l’export, possède une majorité

de sa clientèle dans le domaine de la
mode, en particulier du prêt-à-porter
haut de gamme.
Fort de son expérience, le groupe a 
décidé, il y a deux ans, de se diversifier
dans deux nouveaux secteurs : le
meuble et le sport (vêtements, équipe-
ments, et articles de sport).
Ce sont des marchés internationaux
qui fonctionnent comme celui de la
mode : une fabrication située dans des
zones différentes de celles de la com-
mercialisation, de nombreux détail-
lants répartis dans le monde, des 
besoins importants en logistique… Il
existe donc une véritable demande de
la part des fabricants et des distribu-
teurs pour encaisser leurs factures 
auprès de leurs revendeurs étrangers
plus rapidement, éviter les impayés,
mais aussi sous-traiter toute l’organi-
sation de leur logistique.
Le secteur du meuble, prospecté dans
un premier temps, commence à porter
ses fruits avec plusieurs contrats Log-
Box et Log-Box Plus démarrés. Parmi
eux, une majorité a été signée avec des
fabricants italiens, de meubles rem-
bourrés avec Bodema et Italdivani par
exemple, de meubles meublants avec
Selva et Casanova Gandia, de meubles
de salles de bain, avec Milldue Arredi et
Inda ou encore de meubles de cuisine,
avec Comprex.
Contact Groupe FDI : La Motte-Servolex,
tél. : 04 79 96 89 50.

Industries pétrochimiques
et stations de pompage, en
France et à l’étranger, les
activités de Sylène, société
d’ingénierie implantée à
Bissy, lui assurent une
croissance soutenue.

Depuis dix-sept ans, Sylène a 
acquis dans ses domaines d’ac-
tivité savoir-faire et références.

« Nous sommes une petite structure, 25
personnes, relève Yves Garçon, créa-
teur et dirigeant de cette société d’ingé-
nierie, mais nous sommes reconnus
dans les deux grands métiers dans les-
quels nous nous sommes spécialisés :
l’installation de matériel électrique
dans des zones à risques, notamment
l’industrie pétrochimique, et les systèmes de télégestion des
stations de pompage. » L’entreprise effectue les études, le
montage et le câblage des armoires de contrôle-commande
sur son site de Bissy, puis met en route les installations sur
place et en assure la maintenance.
Aujourd’hui 60 % de son chiffre d’affaires est réalisé à 
l’export. Sylène travaille en particulier en Afrique (Came-
roun, Sénégal, Mauritanie, Nigeria, Libye, Algérie…). 
« Ce ne sont pas des pays faciles, car les risques politiques, 
financiers n’y sont pas négligeables, commente Yves 
Garçon. C’est pourquoi nous cherchons à diversifier nos

clients et nous travaillons en outre tou-
jours avec des agents de culture locale.
Les situations peuvent cependant aussi
évoluer, poursuit-il. En Algérie, le
contexte est aujourd’hui plus favorable
et le potentiel y est énorme, puisque le
pays a, à la fois, des ressources pétro-
lières et des forts besoins en eau. » À la
fin du premier semestre 2005, Sylène
devrait pouvoir compter à Alger sur
une entreprise partenaire qui lui per-
mettra aussi d’aborder des clients dans
d’autres secteurs industriels, la cimen-
terie ou l’agroalimentaire notamment,
faisant appel à la conduite de process
car le patron de la société chambérien-
ne a à cœur de diversifier ses marchés
autant que son activité.
Pour poursuivre son développement,

l’entreprise bisseraine envisage d’agrandir ses locaux sur
un terrain voisin et d’ores et déjà Yves Garçon cherche à 
recruter des ingénieurs et techniciens, « mobiles et maîtri-
sant l’anglais ». 
Mais, persuadé que l’union fait la force, le patron de Sylène
aimerait aussi travailler davantage avec des partenaires 
locaux : « Nous avons tout à gagner à chercher la complé-
mentarité, insiste-t-il, à partager nos compétences… et nos
frais, à l’export notamment ! »
Contact Sylène : 68, rue Louis-Berthollet, ZI Bissy, 
73000 Chambéry, tél. : 04 79 68 22 25. www.sylene.fr.

Le bilan de l'année 2004 est 
flatteur pour l'économie algé-
rienne : une croissance de 5,2 %,

portant le PIB par habitant à 
2 620 $ (proche du plus haut niveau
atteint depuis l'indépendance, 
2 892 $ en 1987), toujours tirée par les
hydrocarbures et l’agroalimentaire,
mais alimentée également par le BTP
(+ 8 %) et les services (+ 7,7 %) ; des
pressions inflationnistes limitées, la
hausse des prix étant contenue, en
moyenne annuelle à 3,6 % ; un chô-
mage en régression, qui représente
désormais 17,7 % de la population
active sur la base de nouvelles en-
quêtes, dans une période de fortes
créations d’emplois, en particulier
dans le BTP (717 000 au total). 
Les équilibres financiers se consoli-
dent, au plan interne (excédent bud-

gétaire) et externe : solde positif de 
9,6 Mds $ pour la balance des paie-
ments, décélération du stock de la
dette extérieure à 21,4 Mds $, conso-
lidation des réserves de change à 29
mois d'importations.
La France est son premier fournis-
seur et son troisième client en 2004.
Mais la concurrence internationale
est bien là. Des pays veulent profiter
des grands projets mis en place dans
le secteur des hydrocarbures, du
transport et de l'eau (construction de
barrages, assainissement, traitement
de “l’or bleu”).
L'Algérie a conclu trois accords de
conversion de dettes : avec l'Espagne,
l’Italie et la France. Un traité d’amitié
devrait être signé dans les semaines à
venir entre l'Algérie et la France qui
renforce ainsi sa position écono-

mique et politique.
Les entreprises françaises doivent
donc être attentives et se placer en te-
nant bien compte des spécificités du
marché. La Foire internationale d’Al-
ger, qui se tient ce mois, voit éclore
d’autres foires généralistes comme
celle d'Oran, mais aussi des manifes-
tations sectorielles comme dernière-
ment Djazagro (secteur process
agroalimentaire), le Sihgaz en 
février (secteur des hydrocarbures et
du gaz), etc.
Des sociétés en Savoie sont actives
grâce à la volonté de leurs dirigeants
qui s'impliquent directement.
Contact CCI : c_attanasio@savoie.cci.fr -
tél. : 04 79 75 76 36

Algérie 2005, année charnière...

Sylène, l’entreprise d’Yves
Garçon, réalise 60 % de son
chiffre d’affaires avec l’Afrique.

Nicolas Ullmann est chef 
des ventes du secteur meuble.

Sylène : des activités et 
des marchés diversifiés




